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Q1: Odpowiedzi a), b) lub ¢) wskazujg zyczenie Klienta dotyczace wiekszej czesci zainwe-  Q4: Nalezy pamigtac, ze produkt nie jest odpowiedni dla Klienta, jesli musi on wydac
stowanej sktadki w stosunku do pokrycia ryzyka. OdpowiedZ d) wskazuje na chec wigcej niz 50% swojego dochodu do wykorzystania na optacenie sktadki. Zobacz
wprowadzenia paramteréw bardziej ukierunkowanych na ryzyko. takze ,Co, jesli produkt nie jest odpowiedni, ale Klient jest nim zainteresowany".

Q2: W przypadku odpowiedzi a) nasz produkt/y nie sg odpowiednie dlia Klienta i nie  Q5: Zobacz ponizsza tabele aby ocenic profil ryzyka Klienta.
mozna uzyskac rekomendacji (oSwiadczenie o odpowiedniosci) dla tego klienta w Q6 i Q7: Jesli klient ma ograniczong wiedzg lub do$wiadczenie w zakresie rodzaju ak-
celu zakupu naszych produktéw. Zobacz takze ,,Co, jesli produkt nie jest odpowiedni, tywdw bazowych, ktére zamierza naby¢, nalezy go szczegdtowo poinformowac o
ale Klient jest nim zainteresowany*. charakterze aktywdw bazowych oraz o zaletach i wadach korzystania z okreslonego

Q3: Zobacz ponizsza tabelg, aby ocenic profil ryzyka Klienta. sktadnika tych aktywow.
Tabela do definiowania profilu ryzyka klienta
) Odpowiedz na pytanie 5
Profil k
rofil ryzyka A B C D
A Bardzo konserwatywny Konserwatywny Konserwatywny Zréwnowazony
Odpowiedz B Konserwatywny Konserwatywny Zréwnowazony Zréwnowazony
na pytanie 3 C Konserwatywny Zréwnowazony Zréwnowazony
D Zréwnowazony Zréwnowazony

1) Polecane produkty: Zaznacz pole ,Polecamy ..“ lub ,Nasze produkty nie s od-
powiednie ...“. Jesli istnigje odpowiedni produkt, prosze podac nazwe produktu.
Nalezy zaznaczy¢ pole wyboru, ze nie ma odpowiedniego produktu dla klienta w na-
stepujacych przypadkach:

o Wynik profilu ryzyka: BARDZO KONSERWATYWNY.

e Minimalna skfadka to wigcej niz 50% dochodu do wykorzystania.
e Pozgdany okres inwestycji jest krétszy niz 5 lat.

 Wiek rozpoczecia przekracza 55 lat.

JAK NALEZY POSTAPIC W PRZYPADKU, KIEDY KLIENT NIE BEDZIE CHCIAL UDZIE-

LIC ODPOWIEDZI NA NASZE PYTANIA?

OCENA ODPOWIEDNIOSCI

W takich przypadkach zobacz takze ,,Co, jesli produkt nie jest odpowiedni, ale klient jest
nim zainteresowany?“,

2) Zalecany okres utrzymania: Okres obowigzywania umowy oparty na wieku i

parametrach produktu lub pozadanym okresie inwestycyjnym - w zaleznosci od
tego, ktdry z okresow jest diuzszy.

3) Maksymalna sktadka: Prosze wpisa¢ 50% dochodu do wykorzystania. Faktyczna

sktadka z umowy ubezpieczenia moze by¢ mnigjsza lub réwna tej kwocie.

4) Profil ryzyka: Prosze oznaczy¢ profil ryzyka na podstawie powyzszej tabeli.

JAK NALEZY POSTAPIC W PRZYPADKU KIEDY PRODUKT NIE JEST ODPOWIEDNI,
ALE KLIENT JEST NIM ZAINTERESOWANY?

Jezeli Klient nie chce udzieli¢ odpowiedzi na pytania w kwestionariuszu, ale jest zainte-
resowany naszym produktem, musi przeczyta¢, zrozumie¢ i zaznaczy¢ pole wyboru, a
takze podpisac deklaracjg na koricu oswiadczenia o odpowiedniosci. Wymagamy zarow-
no zaznaczenia pola wyboru, jak i podpisania tej deklaracji.

Jest to pierwsza z dwdch deklaracji ktdrg posrednik ma podpisa¢ w kwestionariuszu
oceny odpowiedniosci.

Jesli produkt lub jego parametry nie s3 odpowiednie dla klienta, ale mimo to jest zainte-
resowany naszym produktem, musi on przeczyta¢, zrozumie¢, zaznaczy¢ pole wyboru i
podpisac o$wiadczenie na koricu o$wiadczenia o odpowiedniosci. Wymagamy zaréwno
zaznaczenia pola wyboru, jak i podpisania tej deklaracii.

Jest to druga deklaracja ktdrg posrednik ma podpisa¢ w kwestionariuszu oceny od-
powiedniosci.
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(OPROCZ POSIADANIA ODPOWIEDNIEGO POZIOMU WIEDZY | DOSWIADCZENIA KONIECZNE JEST ROWNIEZ SPEENIENIE INNYCH WARUNKOW ODPOWIEDNIOSCI | STOSOWNOSCI)

1. Poziom: podstawowa wiedza i do$wiadczenie

Docelowy inwestor indywidualny:

Inwestor posiadajacy podstawowa wiedzg o instrumentach finansowych lub dowiad-
czeniach z podobnymi produktami oraz bardzo niskim poziomem tolerancji na ryzyko.
Zainteresowany ograniczong dfugoterminowg aprecjacja kapitatu, tolerujgcy bardzo
niskie ryzyko potencjalnej straty zainwestowanego kapitatu.

Zalecane fundusze ubezpieczeniowe dla profilu ryzyka klienta *:

NOVIS Gwarantowanie Rosngcy Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Hipoteczny Fundusz Ubezpieczeniowy

Minimalna ilo$¢ punktow **:

3 punkty

2. Poziom: Dobra wiedza i do$wiadczenie

Docelowy inwestor indywidualny:

Inwestor posiadajacy dobrg znajomos¢ instrumentow finansowych lub doswiadcze-
nia z podobnymi produktami i Srednig tolerancjg na ryzyko, kidry jest zainteresowany
umiarkowanym dtugoterminowym wzrostem kapitatu, tolerujac srednie ryzyko poten-
cjalnej utraty zainwestowanego kapitatu.

Zalecane fundusze ubezpieczeniowe dla profilu ryzyka klienta *:

NOVIS Gwarantowanie Rosngcy Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Hipoteczny Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS ETF Akeyjny Fundusz Ubezpieczeniowy

* Obowigzuje dla wigcej niz 15% wskaznika alokacji w jednym funduszu ubezpieczeniowym.

NOVIS Poistoviia a.s., Towarzystwo Ubezpieczeniowe SA., Nam. L. Stira 2, 811 02 Bratislava, Zarejestrowana przez ,KNF* o nr DLU/WO/6010/512/2015/MN,
Zarejestrowana w Rejestrze Handlowym Sadu Rejonowego Bratystawa 1, Oddziat S.A., Nr pliku 5851/B, Numer licencji NBS ODT-13166/2012-16, ICO: 47 251 301

NOVIS Gold Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Przedsigbiorstw Fundusz Ubezpieczeniowy
NOVIS World Brands Fundusz Ubezpieczeniowy
Minimalna ilo$¢ punktow **:

5 punktow

3. Poziom: Bardzo dobra wiedza i doSwiadczenie (profesjonalny inwestor)

Docelowy inwestor indywidualny:

Inwestor posiadajgcy bardzo dobrg znajomos¢ instrumentow finansowych lub
doswiadczenia z podobnymi produktami i wysokg tolerancig ryzyka, kory jest zainte-
resowany znacznym dtugoterminowym wzrostem kapitatu, tolerujgc wysokie ryzyko
potencjalingj utraty zainwestowanego kapitatu.

Zalecane fundusze ubezpieczeniowe dla profilu ryzyka klienta *:

NOVIS Gwarantowanie Rosngcy Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Hipoteczny Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS ETF Akeyjny Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Gold Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Przedsigbiorstw Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS World Brands Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Family Office Fundusz Ubezpieczeniowy

NOVIS Digital Assets Fundusz Ubezpieczeniowy

Minimalna ilo$¢ punktow **:

8 punktow

W odniesieniu do doswiadczenia lub odpowiedniej znajomosci poszczegdlnych instrumentéw finansowych, nie ma znaczenia, czy klient posiada doswiadczenie / wiedze o
bezposrednich inwestycjach w dany instrument lub o inwestycji za posrednictwem ubezpieczeniowego produktu inwestycyjnego (np. inwestycyjne ubezpieczenia na zycie).

** Odpowiedzi w kwestionariuszu dla oceny odpowiedniosci i stosownosci w pytaniach nr 6 i 7 sa punktowane. Wiedza wedtug jej postaci liczbowej 0-3 punktéw. Dodwiadczenie: tak = 2 punkty, nie = 0 punktéw.
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