0Ot. €. 1: Odpovéd vybrand klientem uvddi jeho cile a oéekavani ve vztahu k uzavieni

smlouvy; konkrétné:

Odpoveéd' a: Klient md prevazné investicni potfeby. Pfevazna ¢ast pojistného by
méla byt investovana, pfiemz je mozné vyuzit vyznamnou alokaci do internich
fond(, které neposkytuji Zadnou kapitdlovou nebo vynosovou zaruku. .
Odpovéd' b: Klient mé investiéni potieby a zaroven chee chranit svij kapital. Cast
alokace musi byt zvolend do NOVIS Garantované Rostouciho Pojistného Fondu.
Odpovéd' c: Klient neni v 7adném pripadé ochoten investovat do fondC, které
zahmuji_investicni riziko; proto neni tento produkt vhodny. Viz také ,Co délat v
pripadé, kdyz produkt neni vhodny, ale Klient trvéd na jeho koupi?*.

Odpovéd' d: Klient musf zvolit dodate¢né pojistné kryti (Uraz, nemoci a operace
nebo invalidita) nebo navysit pojistnou ¢astku pro riziko smrti na vySsi ¢astku nez
je zakladni minimum. Volba odpovédi d) je slucitelnd s volbou odpoveédi a) nebo h).
Odpovéd e: Podobné jako pii odpovédi a) nebo b) mé byt vyrazné ¢ast pojistného
investovana do internich fond(, pricemz ¢im blize je Klient k diichodu, tim je potie-
ba vybirat méné rizikové fondy.

Odpoveéd f: Pri této odpovédi se otekava oznateni moznosti dariového odpoctu.

Ot. €. 2: V pripadé odpoveédi a) nebo b) ndS produkt neni pro klienta vhodny. V pipadé

odpoveédi c) je produkt vhodny pouze tehdy, je-li klient ve véku od 55 do 75 let
a/nebo Klient zvoli moznost jednorazového pojistného nebo kombinaci prvniho
zvySeného a bézného pojistného. Viz také ,Co délat v pripadé, kdyZ produkt neni
vhodny, ale Klient trva na jeho koupi?“. V/ pfipadé danové uznatelnych smiuv a za-
roveni véku klienta 50 let a vice je produkt vhodny i v pfipadé odpovédi a) nebo b).

Ur€eni rizikového profilu klienta:

DOTAZNIK PRO POSOUZENi VHODNOSTI A PRIMERENOSTI

0t. €. 3: Prosim, vyhodnodte podle tabulky nize rizikovy profil klienta.

0t. €. 4: Produkt neni vhodny pro Klienta, pokud by mél za pojistné platit vice nez

50% ze svého disponibilniho piijmu. Viz prosim ¢ast , Co délat v pfipadé, kdyZ
produkt neni vhodny, ale klient trvd na jeho koupi.

0t. €. 5: Prosim, vyhodnodte podle tabulky nize rizikovy profil klienta.

0t. €. 6-8: Pro vyhodnoceni otdzek 6 - 8 je nutné scitat body pfi oznacenych od-

povédich.

Nedostateéné znalosti nebo zkuSenosti (0-3 body):
Produkt nenf vhodny. Viz ,Co délat v piipadé, kdyz produkt neni vhodny, ale klient
trva na jeho koupi?“.

Zakladni znalosti nebo zku$enosti (4-5 bod):
Doporucena alokace do fondil je shodna s doporucenim pro konzervativni rizikovy profil.

Dobré znalosti nebo zkuSenosti (6-9 bodli):
Doporucend alokace do fond(i je shodnd s doporucenim pro vyvazeny rizikowy profil.

Vysoké znalosti nebo zku$enosti (10 a vice boddi):
Doporuéend alokace do fondli je shodna s doporucenim pro rizikovy profil
,ochotny podstupovat riziko“.

R : Odpovéd na otazku 5
Rizikovy profil A B ) C
A Velmi konzervativni Konzervativni Konzervativni
Odpovéd B Konzervativni Konzervativni
na otdzku 3 c Konzervativni
D

nebo moznost ,NaSe produkty nejsou pro Vas vhodné“.

MozZnost, Ze neexistuje vhodny produkt, musite vyznaCit v nasleduijicich pripadech:
* Rizikovy profil klienta: ,velmi konzervativni*

e Uroveri znalosti a zkuSenosti: ,nedostatecnd"

e Minimaini pojistné je vice nez 50% disponibilniho prijmu.

e Pozadované obdobf investovani je méné nez 20 let. V pfipadé pozadované doby
11 az 20 let je mozné produkt doporucit pouze, pokud je zvoleno jednordzové
pojistné nebo kombinace prvniho zvySeného s béznym pojistnym nebo pokud je
pojistnik starsf nez 55 let.

e V/stupni vék je vice 75 let. Pokud je vék pojistnika vice nez 60 let, je mozno

2)
3)
4)

PROHLASENI 0 VHODNOSTI

1) Doporuceny produkt: Vyznacte prosim moznost ,Doporucujeme produkt...”

produkt doporucit pouze s vyuZitim jednordzového pojistného.
V téchto pfipadech se prosim podivejte i do ¢asti ,Co délat v pripade, kdyzZ
produkt neni vhodny, ale klient trvd na jeho koupi®.

Doporucena doba drzeni: Je to trvani smlouvy podle véku klienta nebo VPP
nebo pozadované obdobi investovani - podle toho, kterd doba z nich je delsf.
Maximalni pojistné: Prosim vypliite 50% z disponibilniho pfijmu. Skute¢né
pojistné na pojistné smlouvé mize byt pouze mensi nebo rovno této ¢astce.
Doporucena alokace: Oznacte alokaci podle vysledku rizikového profilu a
Urovné zkuSenosti a znalosti. PouZzijte tabulku nize:

ZkuSenosti a znalosti

Zadné

Zékladni Dobré Vysoké

Rizikovy profil

Velmi konzervativni Produkt neni vhodny

Produkt nenf vhodny

Produkt neni vhodny Produkt nenf vhodny

Konzervativni
Vyvazeny
Ochoten podstupovat riziko

Produkt neni vhodny
Produkt neni vhodny
Produkt neni vhodny

Pokud klient neni ochoten odpovidat na otdzky v dotazniku, ale pfesto md zajem o
nas produkt, musi si pfecist, porozumét, oznacit zaSkrtavaci pole a podepsat PRO-
HLASENI 0 ODMITNUTI POSKYTNOUT POZADOVANE INFORMACE na konci Pro-
hlaSeni o vhodnosti. Vyzadujeme, aby bylo zaskrtnuto i policko pfi tomto prohlaSeni
s podpisem Klienta.

Konzervativni alokace

CO DELAT V PRIPADE, POKUD KLIENT NENi OCHOTEN ODPOVEDET NA OTAZKY?

Konzervativni alokace Konzervativni alokace

CO DELAT V PRIPADE, KDYZ PRODUKT NENi VHODNY, ALE KLIENT TRVA NA JEHO KOUPI?

Pokud produkt nebo jeho nastaveni nejsou vhodné pro klienta, ale on presto trva na
jeho koupi, musi si precist, porozumét, oznaCit zaSkrtavaci pole a podepsat PRO-
HLASENI 0 MOZNE NEVHODNOSTI PRODUKTU na konci Prohlageni o vhodnosti.
\lyZadujeme, aby bylo zaSkrtnuto i policko pfi tomto prohlaSeni s podpisem klienta.
Je nutné oznadit, které parametry produktu jsou nevhodné.

Prilis Casté vyuziti obou téchto prohlaseni mize vést k tomu, Ze Pojistitel vykond potfebna opatieni, aby byl produkt nabizen v souladu se stanovenym cilovym trhem.



